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カンボジア進出の魅力



４０歳以下の男女が全体の76%を占めており
今後も右肩上がりに人口が増加すると見込ま
れる

GDPも年々右肩上がり



今後も高い経済成長率が見込まれる
その為現在でも多くの企業が進出のため視察を行っているが問題もある





問題点





パッケージツアーの視察の場合



某旅行会社 パッケージツアー視察のスケジュール例

視察という言葉は入っているが・・・

トスカーナ地方の食文化をまとめて満喫・・・

美術館に広場・・・

ほぼただの観光になってしまっている



個人視察の場合



準備すること
-視察先の選定

-滞在スケジュールを決める

-宿泊先を決める

-移動手段を明確にする

-アポイントをとる

これらを全て個人で準備するのはなかなか大変

そのためほとんどの場合

準備不足になってしまう

-ビザの取得



アレンジ視察の提案
このようなことにならない為に



１ 御社のニーズを事前にヒアリング

-どういうことをしたいのか？

-どういう企業を訪問したいのか？

-どういう話を聞きたいのか？

こういった内容を事前に準備し、視察の目的を明確化する



２ 御社ビジネスに直接関係ある視察先を提案

-実際にカンボジアでビジネスをしているスシャリストと視察先を検討

-現地のリアルな情報を元に視察先を選定できる



3 通訳とアテンドスタッフが同行

-視察中の要望にも柔軟に対応

-言葉の壁、移動手段に悩まずに行動できる



段取り八分仕事二分



もう

「現地の様子を見るだけで終わってしまった。」

「回りたいところに行けなかった。」

「一般的な話しか聞けなかった。」

なんて言わせない！



Vavaira.
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